Branche

sunflex sport

Premiumpartner
fur den Fachhandel

Den Handler am Point of Sale unterstiitzen, das ist nur eine

Das Waboba Promotionpaket fiir den Fach-
handel mit digitalem Bilderrahmen

der Starken von sunflex. Mit vorgefertigten Verkaufskonzep-

ten bietet das seit 40 Jahren etablierte Unternehmen dem

Handel ein komplettes, trendorientiertes Paket

sunflex verkauft nicht nur einzelne Pro-
dukte, sondern bietet dem Spielwarenfach-
handel ein durchdachtes Konzept. Neben
den Kernsortimenten Tischtennis und Dart ist
vor allem der Bereich Funsport ein aufstre-
bendes und erfolgreiches Segment im franki-
schen Familienunternehmen. Unumstritte-
ner Spitzenreiter ist die hochwertige Neo-
prenlinie mit qualitativ duBerst anspruchs-
vollen Artikeln. Der Handler kann hier nicht
nur auf Know-how und eine Premiummarke,
sondern auf Displays zuriickgreifen, die ,,in
Kombination* echte Bestseller zeigen.

¥ und Spiel tatig. Funsportpro-
= dukte wie unsere passen ide-
i al in beide Branchen, weil

zeit das Thema Sport und Ge-
sundheit in aller Munde — es
gilt, die Kids von TV und PC wegzulocken.
Mit Bewegung, Freizeit und Spaf} kann der
Spielwarenhdndler seinen angestammten
Kunden — den Kids und Teens — mit sunflex
Produkten eine Alternative zu PlayStation
& Co bieten.”

Gordon Lasser, Vertriebsleiter sunflex

TOYS Ausgabe 11-12/2009

Das gesamte
Produkt-
portfolio von
sunflex auf
einen Blick

Kontakt

sunflex Sport GmbH + Co KG,

Wolkersdorfer Berg 3, 91126 Schwabach,

Tel.: + 49 (0)911/632 12-0,
info@sunflex-sport.com, www.sunflex-sport.com

SMV OHG,

DieselstraBe 16, 86368 Gersthofen,

Tel.: +49(0)821/78 08 51-0,
office@smv-spielwaren.de, www.smv-spielwaren.de

Das Platz sparende sunflex Display wird
komplett fertig geliefert und muss nur noch
aufgestellt werden — das spart Zeit und per-
sonellen Einsatz! Neben fertigen Warentra-
gern bietet das Unternehmen diverse Akti-
ons- und Einsteigerpakete, die sich ideal
zum Ausprobieren eignen und bei Voror-
dern mit attraktiven Konditionen versehen
sind. Absoluter Renner im Sortiment ist der
Waboba-Ball, den es aktuell in verschiede-
nen Ausfiihrungen gibt. Waboba darf nur
von sunflex in Deutschland vertrieben wer-
den. Dazu gibt es ein ansprechendes Pro-
motionpaket, zu dem ein digitaler Bilder-
rahmen mit Videosequenzen diverser
Waboba-Produkte in Aktion geliefert wird
(www.sunflex-sport.com/Waboba.zip).

In enger Zusammenarbeit mit dem
Spielwaren-Marketing-Vertrieb (SMV) als
AuBendienst vor Ort bildet sunflex ein klei-
nes, aber duflerst schlagkraftiges Team. O

Attraktive Displays
zur Verkaufsunterstiitzung

SUNFLEX

foi AFAETA fTOBFaRT

Fertig zusammenge-
baut und bestiickt
liefert sunflex die
Displays an den Han-
del. Links ein Boden-
display mit Neopren-
artikeln, unten The-
kendisplays fiir
unterschiedliche
Waboba-Artikel

Sortiment/Produkte =

H Sportliche Kompetenz

Zum Produktportfolio von sunflex ge-
horen die Kernsortimente Tischtennis
und Dart, Funsportartikel wie Neopren,
Wasserspritzen, Frisbee und Hula
Hoop sowie Multisportartikel, bei-
spielsweise Badminton.
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